
 Al final de la reunión, ¿cuál sería el mejor 
resultado que podría pedir? 



¿Cuáles son los objetivos de negocio que esta 
reunión debe alcanzar? 



Imagine que la reunión ha sido  
extremadamente exitosa, ¿qué habrá mejorado?



Suponga que tomamos la reunión como un 
paso en una iniciativa de más alcance, ¿cuál 
sería el objetivo mayor? 



¿Hay algo más que le gustaría lograr con 
esta reunión?  




